Hierfir suchen wir Visionare, Anpacker, Spallmacher und Optimisten — oder anders ausgedrickt: Menschen mit Charakter.

Neugierde geweckt? Dann bewerben Sie sich und kommen in unser Team als

Vertriebspartnerbetreuer (m/w/d)

in Vollzeit, unbefristet fiir unsere Marketingabteilung.

Was Sie bei uns erwartet

Ein sicherer und abwechslungsreicher Job in einem international arbeitenden Team
Ein personliches und intensives Onboarding-Programm

Ein freundschaftliches Miteinander in einem kollegialen Team und regelmaRige Events
Duz-Kultur vom Azubi bis hin zum Chef

Betriebliches Gesundheitsmanagement mit Veranstaltungen und Seminaren

Moderne, helle und gerdumige Blrordumlichkeiten mit Ruheraum,
groler Kiiche und Terrasse

Eine grolRe Auswahl an HeiRgetranken, leises & lautes Wasser und frisches Obst
Ob mit Fahrrad, Offis oder Auto — sehr gute Verkehrsanbindung
Familienfreundliche Personalpolitik, Gleitzeitregelung

und die Moglichkeit zum mobilen Arbeiten

Faires VergUtungsmodell, groRzligiger Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge,
Firmenfitness und Bike-Leasing

lhre Aufgaben

Sie betreuen unsere Vertriebspartner, sind Ansprechpartner bei allen administrativen

Fragen und besuchen unsere Vertriebspartner in ganz Deutschland auch vor Ort

Sie planen alle Vertriebstouren eigenstandig, fihren diese durch und kimmern

sich um deren Nachbereitung

Sie unterstitzen bei der konzeptionellen Entwicklung aller unternehmensweiten Vertriebs-

mafRnahmen und deren Umsetzung, insbesondere auch beim Finden neuer Vertriebspartner

Sie planen federfiihrend alle Messen im Bereich Tauchen und Reisen, begleiten diese,
sind Ansprechpartner vor Ort und bereiten diese nach, inklusive Kostenerstellung

lhr Profil

AUSGEZEICHNET .‘
FAMILIEN
FREUNDLICH ®

Sie tauchen gerne und/oder sind ausgebildeter Tauchlehrer (m/w/d), kennen sich in der
Branche bestens aus, sind gut vernetzt und haben Lust unsere Vertriebspartner in ganz
Deutschland zu betreuen und vor Ort zu besuchen

Kreativitdt, Kompetenz und Leidenschaft fir Ihr vielfaltiges Aufgabenspektrum sind fir
Sie selbstverstandlich

Sie verfiigen Uber eine hohe Reisebereitschaft, Uberzeugungskraft, Selbstsicherheit
und Spaf am Vertrieb unserer Produkte

eigenstandiges Arbeiten mit einem hohen Qualitdtsanspruch, sowie die Fahigkeit auch in
hektischen Situationen einen kihlen Kopf zu behalten

Erfahrungen im Vertriebsbereich sind wiinschenswert

Ein professioneller Umgang mit MS Office und/oder LibreOffice, inklusive dem Erstellen
und Halten von Prasentationen

Gute Englischkenntnisse und ein sicheres Gespir fir Sprache und Kommunikation

Ihre aussagekraftigen Bewerbungs-
unterlagen inklusive lhrer Gehalts-
vorstellungen und lhrer Verfugbarkeit
senden Sie bitte per E-Mail an:

Medical Helpline Worldwide GmbH
Victoria Heithecker
Otto-Lilienthal-StraRe 18

28199 Bremen
jobs@medical-helpline.com

Wir freuen uns auf Sie!



